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INHALTE DIESER AUSGABE

OPTIMIERUNG WERBEARTIKEL PARTNERSCHAFT

IHRER «ON DEMAND» MIT DEM

BESTELLMENGEN AUS EINER HAND AARGAUER
TURNVERBAND

Optimierung lhrer Bestellmengen

JUST IN TIME]

UNSERE VERKAUFS-
STANDORTE

R

Kommt lhnen die nachfolgende Situation
bekannt vor? Ein volles Drucksachenlager,
welches langer reicht als der Mietvertrag
lhrer Geschaftsliegenschaft, packchenweise
Visitenkarten, von Mitarbeitern, die langst
nicht mehr fir Sie arbeiten: Ein hoher An-
teil der produzierten Geschéaftsdrucksachen
geht von der Druckerei nach jahrelanger
Lagerung ungenutzt in die Entsorgung. Das
belastet die Umwelt genauso wie lhre Er-
folgsrechnung.

Stellen Sie sich vor, stattdessen kénnten
Sie in lhrem eigenen Online-Shop mit lhren
Geschaftsvorlagen genau die Menge an

«DURCH PRINTLOGISTIK® ENTSTEHT EIN MEHRWERT

FUR IHRE FINANZEN UND DIE UMWELT.»

Briefpapier und Couverts bestellen, die Sie
brauchen. Oder Kleinmengen an Visiten-
karten fur neue Mitarbeitende. Wie sinnvoll
ware das denn? Bei uns ist das schon lange
Standard. «Just in time» ist seit Jahren unser
Motto und steht daftr, was in der Ge-
schaftswelt als «<on demand» bekannt ist.

Ausgebautes Sortiment
Wir haben nun das Sortiment massiv
ausgebaut und bieten auch ein breites Spek-

trum an Werbematerialien und Give-aways
an. Dank der Kombination unserer Print-
on-demand-L&sungen mit unserer modula-
ren Lagerverwaltungs- und Liefer-Dienst-
leistung namens Printlogistik® ergibt sich ein
grosser Mehrwert fiir Sie, lhre Finanzen und
die Umwelt.

Auf den Folgeseiten erfahren Sie mehr
tber unser On-demand-Angebot. Zégern
Sie nicht, bei Fragen oder Produktewiin-
schen auf uns zuzukommen. Es gibt fast

nichts, was wir nichtin lhren Webshop tber-
nehmen und fir Sie on demand bereitstel-
len kénnen. Oder eben: «just in time» dank
unserer Printlogistik®.
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Andy Amrein Michael Mare
Geschéftsleiter Director Sales &
Kromer Print AG Business Development
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Werbeartikel «on demand» aus einer Hand

ECKART DESI
Schweiz Gm

In Kooperation mit

KRSGMER

Print AG

Welches Unternehmen wiinscht sich nicht, tagtéglich bei seinen
Kunden préasent zu sein? Und zwar unabhéngig davon, ob diese
im Homeoffice arbeiten oder in den Biirordumlichkeiten? Dank
der neuen Zusammenarbeit mit der ECKART DESIGN Schweiz
GmbH kénnen Sie bei uns auch Werbeartikel wie Trinkflaschen,

Kaffeetassen, Haftnotizen und vieles mehr beziehen.

ECKART DESIGN ist ein etablierter und
professioneller Werbeartikel-Lieferant mit
Schweizer Sitz an unserem Verkaufsstand-
ort Hafliger Druck in Wettingen. Die enge
Zusammenarbeit ermdglicht den Bezug von
unzéhligen, individuell gestalteten POS- und
Werbeartikeln on demand. Damit bauen wir
unsere Dienstleistung Printlogistik® erheb-
lich aus und kénnen lhnen ein umfassendes
Sortiment in lhrem Design und tber lhren
Unternehmens-Webshop bei uns anbieten.

Auffallen mit ausgefallenen Produkten
lhre Kunden sind Fussballfans? Dann
trostet sie vielleicht ein individueller Fussball
in lhrem Corporate Design tiber leere Sta-
dionstribiinen hinweg? Oder Sie méchten
lhren Einsatz fiir den Naturschutz visualisie-
ren? Dann freuen sich lhre Zielgruppen
sicher iber einen nachhaltig produzierten
Jutebeutel. Die individuelle Gestaltung der
Werbeartikel ist mit verschiedenen Druck-
verfahren, aber auch Gravur, Pragung oder

anderen Veredelungen méglich. Gerne ent-
wickeln wir auch spezielle Produkte exklusiv

fur Sie.

Risikoloser und schlanker
Beschaffungsprozess

Und das Beste daran? Wir tibernehmen
fir Sie die ganze Arbeit. M&glich ist dies
durch die Kombination unserer Dienstleis-
tungen Printlogistik® und Web-to-Print.
Vom Bestelleingang tiber die Verwaltung
bis hin zur Lagerung und Auslieferung
tbernehmen wir sémtliche administrativen,
produktiven und logistischen Schritte, die
zur erfolgreichen Ausfihrung lhrer indivi-
duellen Werbeartikel nétig sind. Durch die
Standardisierung der Rahmenbedingungen
werden Auftrage ohne zusétzliche Kommu-
nikation ausgefiihrt und der Beschaffungs-
prozess wird spirbar vereinfacht. Produziert
und geliefert wird zeitnah nach Bedarf, was
sehr schlanke Prozesse und tiefe Lager-
bestande garantiert. <

WWW.ECKART-DESIGN.CH

POS-Artikel fiir Garagen

Was bedeutet «on demand»?

«Print on demand» oder «Drucksachen on demand» ist die Beschreibung mehrerer
Prozesse, die es ermdglichen, in kleinen Auflagen nur die Drucksachen zu bestellen,
welche in kurzer Zeit gebraucht werden, um so grosse Lagerbestinde und Ausschuss
zu vermeiden. Bei der Kromer Print AG setzt sich der Print-on-demand-Prozess aus
mehreren Komponenten zusammen:

* Printlogistik® ist eine eingetragene und geschiitzte Marke der
Kromer Print AG und umfasst ein modulares Dienstleistungspaket

Lesen Sie dazu
auch den Business
Case iiber die

ZfU-Reader:

rund um Drucksachen und Werbeartikel inkl. Lagerung und Vertei-
lung on demand.

* B2B-Webshop: Hier bestellen |hre Mitarbeitenden vorlagenbasierte,
editierbare Produkte sowie Produkte-Kits oder Mailingkampagnen.

* Automatisierung: Vollautomatisierte Produktionsprozesse aller Stan-

dard-Drucksachen.

Beispiel Broschiiren «on demand»
Direkte Ausgabe von Broschiiren im Digitaldruck dank Inline-Ver-
arbeitung.

Vorteile und Mehrwerte in Kiirze

(=,Garage @ auToPro S

Zentralisierung, Vereinheitlichung und Standardisierung von Prozessen
und Produkten

Personalisieren und Bestellen von Drucksachen online 07/24

Abwicklung komplexer Produkte wie personalisierte Mailings inkl. Beilagen
Produkte-Kits = Zusammenfassen von Einzelartikeln zu einem neuen Artikel
Ubersicht/Kontrolle tiber externes Warenlager

Abbildung diverser Informationen zu einzelnen Artikeln

Personalisieren von Text- und Bildinhalten ohne grafische Kenntnisse
Konsequente Einhaltung der firmeneigenen CI/CD-Vorschriften

Download von personalisierten Artikel-Voransichten als PDF

Dauerhaftes Speichern von personalisierten Dokumenten

(z.B. Visitenkarten)
Hinterlegen von Liefer- und Rechnungsadressen

Auftragsbestétigung in Form einer E-Mail, inklusive Zugriff auf
«Gut zum Druck»-Daten

Kontrollmechanismus firr sicheren Lagerbestand

Approval-Funktion zur Freigabe der Bestellungen durch kundeninterne
Stellen

Anbindung an Kundensysteme (z.B. ERP, AD, HR usw.)

Den ganzen Beitrag
lesen Sie in un-

Point-of-Sale- bzw. POS-Materialien sind ein effizientes
Marketing-Tool und steigern die Aufmerksamkeit des
Konsumenten. Bei Garagisten sind sie deshalb seit Jah-
ren beliebt. Das ist auch bei den Werkstattbetrieben so,
die Autofit, eGarage und autopro angeschlossen sind.
Der Umsatz an POS-Material hat in den letzten Jahren
markant zugenommen und generierte hohen adminis-
trativen Aufwand bei der hostettler autotechnik ag. Da
sich der Franchiseanbieter wieder verstarkt auf das Kern-
geschéft Auto-Ersatzteile konzentrieren méchte, wurde
eine neue Lésung gesucht und bei der Kromer Print AG
gefunden.

Dienstleistungen weit iiber den Druck hinaus

«Wir haben verschiedene Anbieter getestet, bei den
meisten war es vor allem schwierig, Kleinmengen zu
bestellen», erklart Michelle Herzog, Leiterin Konzepte
bei der hostettler autotechnik ag. «Uberzeugt hat uns
schliesslich das Angebot der Kromer Print AG, der
Webshop ist sehr schén gestaltet, Lagerung und Logistik
sind gewéhrleistet.» Auch konnte das bereits bestehende
POS-Angebot in die neue Lésung tibernommen wer-
den, ein zusétzlicher Pluspunkt.

Bei uns ist Michael Mare, Director Sales & Business
Development, fiir die Projektumsetzung verantwortlich.

Eine ideale Besetzung, denn als Innovator kann er auch
neue Produkte vorschlagen und beschaffen. Inputs kom-
men aber auch seitens der hostettler autotechnik ag.
«Die Kromer Print AG geht gut auf unsere Inputs ein.
Sie stellen Designer, erarbeiten die Kostenvoranschlage
und wickeln alles rund um die Beschaffung der neuen
POS-Produkte ab», lobt Herzog. Michael Mare hinge-
gen ist wiederum voll des Lobes fiir unseren Partner
ECKART DESIGN Schweiz. «Dank ihnen sind wir in der
Lage, auch kleine Mengen mit kurzen Lieferfristen zu
konkurrenzfshigen Preisen anzubieten. Nur so ist dieses
Geschéftsmodell méglich.»

serem Corporate

Blog. Direktlink:




lhr bester Anschluss

Je digitaler unser Umfeld, desto wichtiger
werden Schnittstellen. Funktionieren sie nicht,
werden sie schnell zu Stérstellen und bewir-
ken das Gegenteil dessen, was sie tun sollen,
ndmlich verbinden. Das Ergebnis ist dann
oft viel Arger und Aufwand. Damit dies in
der Zusammenarbeit mit der Kromer Print
AG nicht so ist, investieren wir viel. Ver-
schiedenste Kundensysteme und Projekte
konnten wir durch Schnittstellen optimieren,
damit standardisierte Bestell-, Produktions-
und Logistikprozesse automatisch abge-
wickelt werden kénnen. So werden aus
Schnittstellen moderne Verbindungen oder
eben |hr direkter Anschluss zu uns.

Was wir konkret leisten:

* Schnittstelle + Print-/Werbeartikel +
Lager-/Logistik-L&sung =
Kromer Print AG

* Spezialistin bei Systemanbindungen
(SAP, Ariba, ERP, E-Invoicing, CRM usw.)

* E-Procurement mit Punch-out-Lésungen

¢ All-in-One = automatischer Informations-
austausch zwischen Bestellsystem und
Lager

* Vollintegration der bestehenden Prozesse
inkl. Schlaufe zur Produktbestellung,
welche in lhrem Bestellsystem endet

Sind das fiir Sie zu viele Fremdwérter
oder haben Sie Fragen zum Thema?
Unser Business Development erklart
und hilft gerne weiter. v

PUNCH-OUT

SCHNITTSTELLEN
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Unser Social-Pass ist da!

Es handelt sich nicht um die E-ID, tber die
wir kiirzlich abstimmen durften. Es ist auch kein
elektronischer Impfpass und kein e-Wallet. Es
handelt sich hier um einen physischen Social-
Pass, den wir fiir unser Unternehmen ins Leben
gerufen haben. Eine einfache Ubersicht tiber
unsere Prsenz im Internet.

Folgen Sie uns auf unseren sozialen Kanilen
und abonnieren Sie unseren Blog, indem Sie ein-
fach den QR-Code mit der Kamerafunktion Ih-
res Smartphones scannen und dies bestatigen.
Es lohnt sich, da wir regelméssig spannende
Beitrage rund um Wirtschaft, Digitalisierung
und Innovation publizieren.

Bekanntlich ist eine Empfehlung das beste
Pro-Argument fiir ein Unternehmen. Wir wiir-
den uns daher sehr freuen, wenn Sie uns bei
Google bewerten und lhre Erfahrung mit der
Offentlichkeit teilen. Wir bedanken uns bereits
jetzt fur lhre Unterstiitzung und freuen uns auf
eine weiterhin erfolgreiche und vernetzte Part-

SOCIAL-PASS

KRSMER

Print AG

nerschaft.

LIKE US ON
FACEBOOK

FOLLOW ON
YOUTUBE

CORPORATE
BLOG r

vy

RATE US!

1.8.8.8.8 ¢

o

FOLLOW

1.8.2.8.8.¢

FOLLOW ON
TWITTER

Partnerschaft mit dem Aargauer Turnverband

WEITERES ENGAGEMENT IM SPORT

Der Aargauer Turnverband und die Kromer Print AG haben sich

auf eine mehrjahrige Zusamme

narbeit geeinigt.
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Von links nach rechts: Theo Kromer, Andy Amrein,
Marcel Suter (Leiter Mittelbeschaffung ATV).

‘ )AARGAUER _
¥ TURNVERBAND

r
{ e
Jérg Sennrich (Prasident AT

V), Michael Mare und

Von der Partnerschaft profitieren insbe-
sondere die 430 Vereine und zahlreiche Or-
ganisatoren von Turnsportveranstaltungen.
Die Kromer Print AG zeichnet sich durch
ein breites Angebot fiir Vereine und Events
aus: von Flyern und Vereinsbroschiren,
Uber Fahnen, Sponsorenblachen und Plaka-
te, bis zu Give-aways oder Werbeartikel bie-
ten wir alle nétigen Werbemittel aus einer
Hand. Spezielle Veranstaltungspakete und
eine persoénliche Beratung stehen den Tur-
nerinnen und Turnern zur Verfiigung. Wir
haben fir alle Budgets ein passendes An-
gebot und bieten neben den umfassenden
Paketen auch kostengiinstige Einzelprodukte
an. Ausserdem profitieren natiirlich auch
alle Mitglieder und Funktion&re in ihrem be-
ruflichen Umfeld von unseren vielfsltigen
Produkten und Dienstleistungen.

Die Kromer Print AG identifiziert sich
sehr stark mit den Werten Leistung und
Effizienz und stellt die Menschen in den
Mittelpunkt. Dies passt hervorragend zum
faszinierenden und dynamischen Turnsport.
Wir freuen uns, dass wir die 43000 Tur-
nerinnen und Turner im Aargau bei der

Austibung ihrer Leidenschaft unterstiitzen
kénnen, indem wir uns beim kantonalen
Dachverband als Druck- und Kommuni-
kationsdienstleistungs-Partner engagieren.

«WIR FREUEN UNS,

DASS WIR DIE

43000 TURNERINNEN
UND TURNER IM AARGAU
BEI DER AUSUBUNG
IHRER LEIDENSCHAFT
UNTERSTUTZEN
KONNEN.»

ATV-Prasident Jérg Sennrich ist tber-
zeugt: «Mit Kromer haben wir einen sport-
lichen und innovativen Partner gefunden,
welcher an einer langfristigen Partnerschaft
interessiert ist und den Turnsport von mor-
gen mitgestalten will.» Die Kromer Print AG
engagiert sich deshalb auch als Projektpart-
ner des neuen Turnzentrums Aargau. &
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Unsere Verkaufsstandorte

GANZ IN IHRER NAHE
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Unser bald vierjshriges Produktionsgeb&ude beim Autobahnanschluss Lenzburg ist
Le anu rg weitherum sichtbar. Im komplett auf eine industrielle Produktion mit hoher Energieeffizienz

und einer sehr hohen Recyclingquote bei den Rohstoffen ausgerichteten Geb&ude
befindet sich die 24-Stunden-Produktion sowie die zentrale Verwaltung.

o Ganz egal, ob Sie einen verlasslichen Partner fiir Geschiftsdrucksachen suchen oder
rer Kommunikation das ganz besondere Etwas verleihen méchten - unser Verkaufs-
Wettlngen Ihrer K kation d besondere E leih h Verkauf
standort in Wettingen, die Hafliger Druck, erfiillt auch die individuellsten Bediirfnisse.
Mit dem Sitz der ECKART DESIGN Schweiz GmbH konnte der Verkaufsstandort sinnvoll

erweitert werden, sodass er fir alle zukiinftigen Anforderungen bestens geristet ist.

HAFLIGERG'DRUCK

Mit Kromer Zentralschweiz ist die Kromer Print AG fiir Sie mit einem eigenen Verkaufs-

Ze nt ra ISChwelz standort in Sursee vor Ort tétig, um die reibungslose Abwicklung lhrer Auftrige auch

in der Region Zentralschweiz sicherzustellen. Das Angebot umfasst eine breite Palette
an Produkten und Dienstleistungen, welche sich gegenseitig ergdnzen und beliebig kom-
biniert werden kénnen.

KRS'MER

Zentralschweiz

Mit unserer Marke «Buscho Druckerei Schoftland» verleihen wir lhren Drucksachen ein

B USCha D ruCkerei eigenes Gesicht. Persénlich und regional.
Schéftland sché
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